(Junior) Account Manager Vertrieb (m/w/d)

Verstarke unser Team bei der AWM AwareX als Account Manager (gn) Vertrieb. Wir sind
ein junges und neu gegrundetes Unternehmen mit dem Ziel unsere Kunden vor
Cyberangriffen zu sensibilisieren und zu schiutzen. Unter dem Motto “lhre Sicherheit, unser
Service — Dienstleistung gegen Cyberbedrohung!“ bieten wir verschiedene Software as a
Service Angebote sowie die dazugehorigen Dienstleistungen.

Deine Aufgaben:

Dein Schwerpunkt ist das Neukundengeschaft. Hier fuhlst du dich voll in Deinem
Element und gibst Gas — andere traumen, Du machst.

Du konzentrierst Deine Energie auf ein Ziel: Mittelstandische Unternehmen und
Konzerne als Deine Kunden zu gewinnen.

Dein Telefon ist Dein Hauptinstrument — viel mehr brauchst Du nicht, um mit
Ausdauer, Uberzeugungskraft und Unbeirrbarkeit Abschliisse zu machen.

Du bringst mit:

Du bist bereit. Absolvent/in, Berufseinsteiger/in, Quereinsteiger/in — wir suchen
kluge Kopfe wie Dich!

Du uberzeugst. Du gewinnst Menschen fur Dich - sowohl im telefonischen als auch
im personlichen Kontakt.

Du bist hungrig. Du hast Hunger auf Erfolg, behaltst Deine Karriere im Blick und
bringst Leistung. Am liebsten in einem Gewinnerteam, das dich nach vorne bringt!
Andere zogern noch, Du machst. Du gehst proaktiv an neue Herausforderungen
heran, willst Dich stetig weiterentwickeln und dbernimmst neue Aufgabenmit Drive
und Neugier.

Du willst ans Ziel. Du gehst Deine Ziele selbstbestimmt an und findest Deinen
eigenen Weg, um sie effektiv zu erreichen.

Das bieten wir dir:

Eine unbefristete Anstellung in Teilzeit (ab 25 Stunden) oder Vollzeit in einem
erfolgreichen Unternehmen mit attraktivem Gehalt, flachen Hierarchien und kurzen
Entscheidungswegen

Attraktive VergUtung und Beteiligung am Firmenerfolg

Hybrides Arbeiten mit flexiblen Arbeitszeiten

100% Selbstbestimmung. Deine Karriere steuerst Du. Ob Teamleiter/in oder
Spitzenverkaufer/in — Du entscheidest, was fur Dich das Richtige ist!

Verstarke unser Team und werde Teil von AWM AwareX!



